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Wir suchen einen Studierenden (m/w/d) fur ein...
Duales Bachelor-Studium Betriebswirtschaft
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Du bist offen, kommunikativ und findest immer die richten Worte? Dann starte im Vertrieb. Im Vertrieb bist du die Schnittstelle zwischen
Kunden und Unternehmen. Deine Kunden zu kennen und ihre Bedurfnisse zu verstehen ist das A und 0. Dafiir musst du passende
Vertriebskanéle auswahlen, Angebote individualisieren und gleichzeitig die Kosten im Blick behalten. Wir geben dir das passende
Werkzeug an die Hand — egal ob Verkaufstechniken und -psychologie, Kommunikationsskills oder rechtliches Grundwissen. Du bist
bereit fiir alle Herausforderungen und hebst dich so vom Wettbewerb ab!

Das bringst du mit Das bieten wir Dir
e Abitur oder Fachhochschulreife mit guten bis sehr guten Leistungen Dich gut in unser Team zu integrieren und dafiir zu sorgen, dass du deine
e Begeisterung fiir die Themen der Betriebswirtschaftslehre Aufgaben mit Know-how, Engagement und Erfiillung anpacken kannst, ist
e Kenntnisse im Umgang mit MS Office uns ein Herzensanliegen. Daftir bieten wir dir zahlreiche Benefits:
e Du bist offen fiir Neues, interessierst dich fiir neue Technologien und

nutzt gerne die Chance, dich weiterzubilden Vereinbarkeit von Beruf und Privatleben
e Du bist ein Teamplayer und freust dich darauf, gemeinsam mit vielen e Modernes Arbeitsmodell mit flexibler Vertrauensarbeitszeit

internen und externen Partnern die digitale Zukunft zu gestalten
e Du {ibernimmst gerne Verantwortung, triffst Entscheidungen und
stehst hinter diesen
e Du denkst in Lésungen, nicht in Problemen
e Du hist offen und kommunikativ auch gegeniiber noch

Praxisphasen im Biiro, gerne aber auch mal aus dem Home Office
Unterstiitzung durch den GARANTIUM-Familienservice
Angemessene Verglitung

Urlaubsgeld, Weihnachtsgeld, Zeugnispramie, Notebook und Tablett

unbekannten Personen Weiterentwicklung
e Kostenloser Zugang zum Lernportal inklusive
Das lernst du bei uns . rré’_“?ggs:’l"r\t,’ver_‘:'“:)'_‘%“”d K"CgaEt T
Vertrieb von Produkten und Dienstleistungen ndividuetle Telterbiidungs- Und Entwickiungsmoglichkerten

Neukundengewinnung

Bedarfsanalysen unserer potentiellen Kunden

Pflege von bestehenden Kundenbeziehungen

Beobachtung und Analyse des Markts

Entwicklung von strategischen Ansétzen zur Kundengewinnung
Erstellung von Vertriebsplénen

Unternehmenskultur

Wir sind alle per DU und casual bei der Arbeit

Offenes, kollegiales, familidres Arbeitsumfeld

Firmenevents wie Sommerfeste, Weihnachtsfeiern etc.
Barrierefreie Raumlichkeiten

Enge Betreuung durch fachkundige Kolleginnen und Kollegen
Kennenlernen anderer Bereiche & Standorte

Sonstige Leistungen

e Gebihrenfreie Parkplatze

Zuschuss zu einer Brille fiir einen Bildschirmarbeitsplatz
Mitarbeiter*innen-Fitness

vollsténdige Ubernahme der Studiengebiihren

eine Ubernahme nach Deinem Studium

und vieles mehr.



