=2
R

;
:‘:J
&)

BN
§

360° SOLUTIONS

KOMMUNIKATIONS- UND SICHERHEITSLOSUNGEN VON BREKOM

Die BREKOM GmbH bietet als Spezialist flr IT-Security mit Fokus auf mittelstandische Produktionsunternehmen individu-
ell durchdachte Lésungen. Uber 150 Mitarbeitende bedienen vom Stammsitz in Bremen sowie aus der Niederlassung
Ostwestfalen-Lippe (Paderborn und Bielefeld) deutschlandweit Geschaftskunden. Innovative Technologie, Erfahrung und
qualitativ hochwertige Dienstleistungen sind die Sdulen, auf denen BREKOM sich stetig weiterentwickelt und als Unter-

nehmen wachst. Wachse mit uns!
OPTION

Kombination mit einem berufsbegleitenden
Studium der Wirtschaftsinformatik (Bachelor
of Science) an der FHDW Paderborn mog-
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UNSERE ERWARTUNGEN

Wir suchen ab sofort einen

SALES CONSULTANT
IT- UND OT-SECURITY (D/M/W)

STANDORT PADERBORN ODER REMOTE WORK, VOLLZEIT

DEINE AUFGABEN

Beratung und Verkauf von mafRgeschneiderten IT- und OT-Security Lo-
sungen, Managed Services sowie Produkten fihrender Security- und
LAN-/ WLAN-Hersteller

Nach Abschluss Deiner Ausbildung bzw.
Studiums verfligst Du Uber erste Berufser-
fahrung im Vertrieb oder in der Technik mit

Du generierst und bearbeitest eigenverantwortlich Leads, ermittelst Ent-
scheider in unserer Zielgruppe mittelstandischer Produktionsunterneh-
men, fihrst Online-Prdsentationen durch und Uberzeugst Interessenten.

Technisch komplexe Fragestellungen beantwortest Du in enger Zusam-
menarbeit mit Deinen Presales-Consultants

Darlber hinaus beobachtest Du den Markt und die Konkurrenz, um In-
formationen Uber neue Trends, Technologien und Entwicklungen im Be-
reich IT- und OT-Security zu sammeln. Du arbeitest eng mit dem Marke-
ting zusammen, um Marketingkampagnen und -materialien zu entwi-
ckeln, die den Verkauf von IT- und OT-Security-Produkten fordern.

Die Akquisition von Neukunden steht im Vordergrund. Du baust eine Sa-
les-Pipeline auf und erkennst Cross-/Upselling-Potenziale durch aktive,
professionelle und selbststandige Kontaktaufnahme zu Neu- und Be-
standskunden. Du fuhrst den Verkaufsprozess proaktiv mit Umsatz- und
Ergebnisverantwortung.

Leidenschaft fiir das Thema Cybersecurity.
Auch Quereinsteiger mit Berihrungspunk-
ten zum Vertrieb und /oder der Technik
sind willkommen.

Idealerweise besitzt Du fundierte Berufser-
fahrung in der Neukunden-Akquise und der
Bestandskundenbetreuung.

Kommunikationsstarke, Ehrgeiz, Durchset-
zungsfahigkeit, Organisationsstarke, Team-
fahigkeit und eine positive Ausstrahlung
kennzeichnen Deine Personlichkeit. Deine
Ziele setzt Du effektiv und konsequent um.

Deine Deutschkenntnisse sind verhand-
lungssicher in Wort und Schrift. Du besitzt
einen Fuhrerschein der Klasse B (PKW).

DAS BIETEN WIR DIR

Ein freundliches und leistungsorientiertes Team, in dem eigene Schwerpunkte gesetzt und weiterentwickelt werden kon-
nen. Gelegentliches mobiles Arbeiten (Home Office) moglich, flexible Arbeitszeiten, grolRzlgiger Gleitzeitrahmen, Dienst-
wagen zur privaten Nutzung. Wir bieten 30 Tage Urlaub bei einer 39 Stundenwoche. Einen interessanten, verantwortungs-
vollen und sicheren Arbeitsplatz bei leistungsgerechter Bezahlung nach TVAD mit einem variablen, erfolgsabhdngigem Ge-
haltsanteil, Altersversorgung VBL mit attraktivem Arbeitgeberanteil mit moderne Birotechnik.



